
AKQUISITEUR (m/w/d) in Vollzeit
Die PAUL OPATZ Group ist ein mittelständisches Familienunternehmen, das sich auf die Projektierung und den 
Erwerb von Wohn- und Gewerbeimmobilien für den langfristigen Eigenbestand konzentriert. Mit unserer lang-
jährigen Erfahrung und unserem breiten Netzwerk in der Immobilienbranche setzen wir Maßstäbe in Qualität und 
Service.
Möchtest du Teil unseres erfolgreichen Teams in Bremen werden? Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt 
einen erfahrenen Akquisiteur (m/w/d) mit Schwerpunkt Immobilien.

Wenn du dich in dieser Beschreibung wiedererkennst und bereit bist, gemeinsam mit uns neue
Immobilienprojekte zu realisieren, freuen wir uns auf deine Bewerbung!
Für Fragen stehen wir dir gerne auch telefonisch zur Verfügung.

PAUL OPATZ Group GmbH
Schellackstraße 1
28217 Bremen
Tel: +49 171 8156494
E-Mail: bewerbungen@paul-opatz.de

Wir freuen uns darauf, dich kennenzulernen!

Als Akquisiteur bist du verantwortlich für die Identifizierung und Akquisition von neuen Immobilienobjekten, die 
unser Portfolio ergänzen und erweitern. Zu deinen Aufgaben gehören unter anderem:

Abgeschlossene Ausbildung oder Studium im Immobilienbereich oder eine vergleichbare Qualifikation

Eine spannende und herausfordernde Tätigkeit in einem erfolgreichen und wachsenden Unternehmen

Attraktive Vergütung und Benefits sowie individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten
Ein motiviertes Team und ein angenehmes Arbeitsumfeld

Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege für eine schnelle Umsetzung von Ideen
Die Möglichkeit, aktiv an der Gestaltung und Weiterentwicklung des Unternehmens mitzuwirken

Mehrjährige Berufserfahrung im Bereich der Immobilienakquisition, idealerweise mit Erfahrung als
Immobilienmakler
Fundierte Kenntnisse des regionalen Immobilienmarktes und ein bestehendes Netzwerk in der Branche
Verhandlungsgeschick, Durchsetzungsvermögen und eine eigenständige, zielorientierte Arbeitsweise
Ausgezeichnete kommunikative Fähigkeiten und ein sicheres Auftreten im Umgang mit Eigentümern und
Geschäftspartner
Sicherer Umgang mit gängigen MS-Office-Anwendungen und Immobilienbewertungstools

Recherche und Analyse des Immobilienmarktes zur Identifizierung potenzieller Objekte
Aktive Ansprache von Eigentümern, Maklern und anderen Akteuren zur Initiierung von Verkaufsverhandlungen
Durchführung von Besichtigungen und Bewertungen von Immobilienobjekten
Verhandlungsführung und Abschluss von Kaufverträgen unter Berücksichtigung wirtschaftlicher und rechtlicher 
Aspekte
Enge Zusammenarbeit mit dem Projektentwicklungsteam und der Geschäftsführung zur Umsetzung neuer
Immobilienprojekte

Welche Tätigkeiten dich erwarten:

Was du mitbringst:

Was wir dir bieten:


